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ВСТУП
1. Мета дисципліни – розкриття закономірностей   розвитку міжнародного ринку публічних закупівель, висвітлення сучасних форм, детермінантів розвитку та процесів регулювання сфери державних закупівель. Здійснення комплексних  аналітичних досліджень з метою формування навиків забезпечення функціонування ефективного та прозорого ринку закупівель, створення конкурентного середовища у сфері публічних закупівель, запобігання проявам корупції в цій сфері, розвитку добросовісної конкуренції. Розв’язання практичних аспектів  у сфері просування українських постачальників товарів і послуг на міжнародних ринках публічних закупівель. 
[bookmark: _Hlk153449114]2. Попередні вимоги до опанування або вибору навчальної дисципліни (за наявності): Навчальна дисципліна «Публічні закупівлі в міжнародній комерції» базується та тісно взаємодіє із циклом дисциплін теоретичної, професійної та практичної підготовки, зокрема «Теорія міжнародних економічних відносин», «Регулювання міжнародних економічних відносин», «Організація та техніка міжнародних комерційних операцій», «Кон’юнктурні дослідження  світових ринків», «Цифровий маркетинг у міжнародній комерції». тощо. 
Студент повинен:
1. Знати основи теорії міжнародних економічних відносин, регулювання міжнародних економічних відносин, кон’юнктурних досліджень .
2. Вміти аналізувати причини, наслідки і тенденцій на міжнародних ринках. 
3. Володіти елементарними навичками пошуку та аналізу аналітичних матеріалів та джерел статистичних даних.
3. Анотація навчальної дисципліни. Предметом вивчення навчальної дисципліни «Публічні закупівлі в міжнародній комерції» є висвітлення теоретичних та практичних аспектів розвитку міжнародних і національних ринків публічних закупівель.  Особлива увага приділяється розгляду та аналізу сутності  та функцій публічних закупівель в міжнародній комерції,  Угоди СОТ про державні закупівлі товарів, робіт і послуг, принципам і правилам закупівель товарів і послуг для проектів, що фінансуються міжнародними організаціями. Вивчаються інструменти регулювання задля забезпечення відкритості та прозорості в міжнародних публічних закупівлях.

4. Завдання (навчальні цілі): засвоєння студентами теоретичних та практичних аспектів дослідження ринків публічних закупівель в міжнародній комерції, а саме: аналізувати основні принципи і детермінанти розвитку національних і міжнародних ринків публічних закупівель товарів  і послуг,  проводити аналіз  конкретного виду публічних закупівель,  виконувати висококваліфіковану аналітичну, організаційну та викладацьку роботу в галузях міжнародних економічних відносин та міжнародного бізнесу з проблематики організації публічних закупівель, накопичення необхідного оптимального співвідношення як теоретичних знань, так і практичних навичок аналізу сучасних тенденцій  міжнародного ринку публічних закупівель.  Студент вмітиме: відбирати, аналізувати, оцінювати і систематизувати наявну аналітичну інформацію про стан публічних закупівель товарів та послуг;  прогнозувати тренди змін в регіонах, країнах і на відповідних товарних и сервісних ринках; формулювати цілі і завдання  досліджень ринків публічних закупівель; розробляти напрями підвищення ефективності торговельних стратегій розвитку України на міжнародних ринках публічних закупівель; орієнтуватися в процесі прогнозування ринкової кон'юнктури торгівлі товарами та послугами; аналізувати процеси і явища, що відбуваються в сучасній практиці публічних закупівель. 
Вивчення курсу передбачає набуття студентами таких компетентностей: ЗК3 -  здатність до пошуку, оброблення та аналізу інформації з різних джерел; ЗК4 - здатність працювати в команді; ЗК5 -  здатність проведення досліджень на відповідному рівні; ЗК7 -  Здатність спілкуватися з представниками інших професійних груп різного рівня (з експертами з інших галузей знань/видів економічної діяльності). ЗК8 - здатність працювати в міжнародному середовищі; ФК1 - здатність приймати обґрунтовані рішення щодо налагодження міжнародних економічних відносин на всіх рівнях їх реалізації; ФК 3.2. Здатність до аналізу конкурентного середовища і формування ефективних конкурентних стратегій компаній на світових ринках;ФК5 -  здатність застосовувати кумулятивні знання, науково-технологічні досягнення, інформаційні технології для осягнення сутності феномену нової економіки, виявлення закономірностей та тенденцій новітнього розвитку світового господарства; ФК7 - Здатність аналізувати й оцінювати геоекономічні стратегії країн з позиції національних економічних інтересів, застосовувати інструменти та методи зовнішньоекономічної політики України з урахуванням досвіду основних центрів світового господарства; ФК8 - здатність прогнозувати тенденції розвитку міжнародних ринків з урахуванням кон’юнктурних змін; ФК12. Здатність виявляти тенденції розвитку міжнародних товарних, фінансових та інвестиційних ринків, розуміти технології прийняття рішень для розробки тактики поведінки держави і компаній у міжнародному економічному  середовищі.   ФК13. Здатність використовувати кількісні методи для прийняття обґрунтованих рішень в сфері зовнішньоекономічної діяльності. 
5. Результати навчання за дисципліною: 
	Результат навчання
 (1. знати; 2. вміти; 3. комунікація; 4. автономність та відповідальність)
	Форми (та/або методи і технології) викладання і навчання
	Методи оцінювання 
	Відсоток у підсумковій оцінці з дисципліни

	Код
	Результат навчання
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5

	1.1
	Знати понятійно-термінологічний апарат, що характеризує сучасні процеси в сфері публічних закупівель міжнародної торгівлі товарами та послугами;
	Лекція, семінари
	Модульна контрольна робота (тест), 
виступи на семінарських заняттях
	4%

	1.2
	Знати джерельну базу щодо  публічних закупівель в міжнародній комерції;
	Лекція, семінари, виконання завдань самостійної роботи
	
	4%

	1.3.
	Знати загальні закономірності розвитку міжнародного ринку публічних закупівель;
	Лекція, семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи
	
	4%



	1.4.
	Знати класифікацію детермінантів  розвитку публічних закупівель в міжнародній комерції;
	Лекція, семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи
	Модульна контрольна робота (тест), 
виступи на семінарських заняттях
	4%

	1.5.
	Знати показники аналітики світового ринку публічних закупівель товарів і  послуг, основні тенденції та  динаміку;
	Лекція, семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи 
	
	4%

	1.6.
	Знати  причини розвитку, економічні  ефекти, риси і напрямки лібералізації сфери публічних закупівель  в міжнародній комерції;
	Лекція, семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи
	
	4%

	1.7.
	Знати структуру і принципи багатостороннього регулювання державних закупівель ;
	
	
	

	1.8.
	Знати  принципи, економічні  ефекти і риси розвитку ринку публічних закупівель   в країнах ЄС;
	Лекція, семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи
	
	4%

	1.9.
	Знати  принципи регулювання, економічні  ефекти і  риси розвитку сфери публічних закупівель  в США;
	Лекція, семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи
	
	4%

	1.10
	Знати структуру, детермінанти і тенденції розвитку ринку публічних закупівель в країнах з ринками, що інтенсивно розвиваються;
	Лекція, семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи
	
	4%

	1.11
	Знати, масштаби і структуру, публічних закупівеліь, реалізовані на багатосторонній основі та за участі міжнародних організацій;
	Лекція, семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи
	
	4%

	2.1.
	Вміти узагальнювати основні теоретичні проблеми дослідження ринку державних закупівель  товарівами  та послугами;
	Семінарське заняття,  виконання завдань самостійної роботи, виконання дослідження 
	Модульна контрольна робота (тест), 
виступи на семінарських заняттях, задачі
	 6%

	2.2.
	Вміти здійснювати збір, аналіз і обробку даних, необхідних для вирішення поставлених економічних завдань;
	Семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи; виконання дослідження окремого ринку публічних закупівель
	
	6%

	2.3.
	Вміти структуризовувати основні детермінанти становлення  і розвитку сфери публічних закупівель товарів  та послуг; 
	Семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи; виконання дослідження окремого ринку публічних закупівель
	
	6%

	2.4.
	Вміти аналізувати вплив змін національної та багатонаціональної політик на міжнародний ринок публічних закупівель; 
	Семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи; виконання дослідження окремого ринку публічних закупівель
	Модульна контрольна робота (тест), 
виступи на семінарських заняттях, задачі
	6%

	2.5.
	Вміти орієнтуватися у головних тенденціях, показниках стану і розвитку сфери публічних закупівель на  окремих ринках товарів і послуг;
	Семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи; виконання дослідження окремого ринку публічних закупівель
	Презентація кейсів
	6%

	2.6.
	Вміти аналізувати і оцінювати потенціал та позиції України в сфері публічних закупівель. 
	Семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи; виконання дослідження окремого ринку публічних закупівель
	Виступи на семінарських заняттях; проміжний заліковий модуль;
	6%

	3.1
	Комунікація в процесі оцінки факторів розвитку публічних закупівель в міжнародній комерції; 
	Семінарське заняття, виконання завдань самостійної роботи; виконання дослідження окремого ринку публічних закупівель
	Виступи на семінарських заняттях, підсумкова залікова робота
Виступи на семінарських заняттях, підсумкова залікова робота
	4%

	3.2
	Комунікація в процесі оцінки ефективності політики регулювання сфери публічних закупівель в міжнародній комерції;
	Семінарське заняття, виконання самостійних завдань,  виконання групових завдань, що передбачають обмін результатами проведеного дослідження окремого ринку держзакупівель
	
	4%

	4.1
	Прийняти і обґрунтувати рішення щодо економічних ефектів лібералізації ринків публічних закупівель;
	Семінарське заняття
	Виступи на семінарських заняттях 
	4%

	4.2
	Прийняти і обґрунтувати рішення щодо формування ефективної політики  розширення участі на світових ринках публічних закупівель.   
	Семінарське заняття
	
	4%


[bookmark: _Hlk72143772]

6. Співвідношення результатів навчання дисципліни із програмними результатами навчання 
	Результати навчання дисципліни (код) 

Програмні результати
навчання (назва)
	1.1-1.3
	1.4-1.6
	1.7-1.11
	1.12-1.14
	2.1, 2.5
	2.2-2.4
	2.6-2.9
	3.1-3.3
	4.1-4.2

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	ПРН3. Систематизувати, синтезувати й упорядковувати отриману інформацію, ідентифікувати проблеми, формулювати висновки і розробляти рекомендації, використовуючи ефективні підходи та технології, спеціалізоване програмне забезпечення з метою розв’язання складних задач практичних проблем з урахуванням крос-культурних особливостей суб’єктів міжнародних економічних відносин. 
	+
	+
	+
	+
	
	+
	+
	
	


+

	ПРН4 Приймати обґрунтовані рішення з проблем міжнародних економічних відносин за невизначених умов і вимог, працювати самостійно і в команді, брати на себе ініціативу та відповідальність, мотивувати та керувати роботою інших для досягнення поставлених цілей, забезпечувати якість виконуваних робіт, аргументувати результативність економічної діяльності у мінливому середовищі. 
	
	
	
	
	
	
	
	+
	


+

	ПРН6. Аналізувати нормативно-правові документи, оцінювати аналітичні звіти, грамотно використовувати нормативно-розпорядчі документи та довідкові матеріали, вести прикладні аналітичні розробки, професійно готувати аналітичні матеріали. 
	
	
	
	
	
	
	
	+
	

+

	ПРН13. Ідентифікувати зміни на ринку публічних закупивель  під дією невизначених факторів, здійснювати їх компаративний аналіз, критично оцінювати наслідки продукованих ідей та прийнятих рішень з метою прогнозування тенденції розвитку глобальних ринків товарів и послуг. 
	
	
+
	
+
	
+
	
	
	
	
	

	ПРН14. Презентувати результати власних досліджень, шляхом підготовки наукових публікацій і апробацій на наукових заходах. 
	
	+
	
	
	
	
	
	+
	+

	ПРН 2.3. Приймати рішення щодо закупівлі чи продажу товарів та послуг на основі аналізу стану світового ринку державних закупивель. 
	
	
	
	
	
	
	
	+
	+



1. Схема формування оцінки.
       7.1 Форми оцінювання студентів: 
7.2. Семестрове оцінювання здійснюється у формі перевірки знань, навичок:
1. Під час відповіді на семінарському занятті (участі у дискусії);
2. У формі написання індивідуальних аналітичних робіт під час самостійного опрацювання тем;
3. У формі написання есе; 
4. У формі обговорення тенденцій розвитку публічних закупівель в міжнародній комерції;  
5. У формі презентації проведеного дослідження окремого ринку публічних закупівель. 
	
	Частина 1
	Частина 2

	
	Min. – 21 бал
	Max. – 35 балів
	Min. – 15 балів
	Max. – 25 балів

	Робота на семінарському занятті
	3 б × 4=12
	5 б × 4=20
	3 б × 2=6
	5 б × 2=10

	Модульна робота 1
	9 б × 1=9
	15 б×1=15
	–
	–

	Модульна робота 1
	–
	–
	9 б × 1=9
	15 б × 1=15

	Іспит
	40 балів




Підсумкове оцінювання:
 у формі іспиту: рекомендований мінімум для допуску до іспиту– 21 бал. Якщо у студента менше 60 балів під час іспиту для досягнення необхідного мінімуму балів, можливе написання іншого варіанту модульної контрольної роботи (за умов скасування балів за стандартну модульну контрольну роботу), відпрацювання пропущених семінарських занять.
7.3 Шкала відповідності оцінок:
	Оцінка 
	Підсумкова оцінка

	Відмінно
	90-100

	Добре
	75-89

	Задовільно
	60-74

	Незадовільно
	10-59



СТРУКТУРА НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ
 ТЕМАТИЧНИЙ ПЛАН ЗАНЯТЬ
	№№ Т
е
м

	
НАЗВА ТЕМ


	
ГОДИНИ




	
	
	лекції

	семінари

	самостійна робота

	Змістовний модуль 1.  Детермінанти і регіональні особливості публічних закупівель в міжнародній комерції


	1. 1

	Принципи і правила публічних закупівель в міжнародній торгівлі 
	4

	1
	
10

	2. 2
	Угода СОТ про державні закупівлі (Agreement on Government Procurement, GPA).
	2
	1
	10

	3. 3
	Публічні закупівлі в країнах ЄС.
	4
	2
	10

	4. 6
	Особливості організації ринку публічних закупівель в США.
	4

	2

	10


	5. 7
	Публічні закупивлі в КНР.
	2
	2

	10


	6. 9
	Публічні  закупівлі в діяльності міжнародних організацій.

	2
	2
	10

	7. 10
	[bookmark: _Hlk75699576]Організація ринку публічних закупівель в Україні.

	4
	2
	14

	
	Контрольна модульна робота 
	2
	
	

	Всього
	24
	12
	84



Загальний обсяг 118 год., в тому числі: 
Лекцій – 24 год.
Семінари – 12 год.
Самостійна робота - 84 год.

Змістовний модуль 1.  Детермінанти і регіональні особливості розвитку публічних закупівель у міжнародний комерції
ТЕМА 1. ПРИНЦИПИ І ПРАВИЛА ПУБЛІЧНИХ ЗАКУПІВЕЛЬ В МІЖНАРОДНІЙ ТОРГІВЛІ
Лекція 1. Принципи і правила публічних закупівель в міжнародній торгівлі (2 год).
1. Сутність та загальні принципи процесу державних закупівель в міжнародній комерції. 
2. Роль публічних закупівель в економіці країн
3. Класифікація способів держзакупівлі в міжнародній комерциї.
4. Контрактна система публічних закупівель.
5. Інформаційні джерела держзакупівель в міжнародній комерції. 
6. Типовий закон ЮНСІТРАЛ про закупівлі товарів, робіт і послуг.

Самостійна робота (10 год).
1. Особливості міжнародних публічних закупівель у секторі послуг.
2. Особливості міжнародних процедур закупівель у багатосторонніх торговельних угодах або угодах про зони вільної торгівлі.
3. Вимоги щодо транснаціональної конкуренції та недискримінації в міжнародних публічних закупівлях.
4. На конкретному прикладі проаналізуйте стратегію комппанії участі в міжнародних публічних закупівлях.


ТЕМА 2. УГОДА СОТ ПРО ДЕРЖАВНІ ЗАКУПІВЛІ (AGREEMENT ON GOVERNMENT PROCUREMENT, GPA)

Лекція 2. Угода СОТ про державні закупівлі (Agreement on Government Procurement, GPA) (2 год).
1.Генезіс Угоди СОТ про державні закупівлі
2.Принципи і загальні правила GPA.
3. Потенційні вигоди участі в  GPA для країн.

Семінар 1.  (2 год).
1. Класифікація способів держзакупівлі в міжнародній комерциї.
2. Контрактна система публічних закупівель.
3. Інформаційні джерела держзакупівель в міжнародній комерції. 
4. Типовий закон ЮНСІТРАЛ про закупівлі товарів, робіт і послуг.
5. Принципи, норми, економічні ефекти участі країн в угоді GPA.

Самостійна робота (10 год).
1. Проаналізуйте основні інформаційні джерела.
2. Відмінності принципів угоди GPA із загальними принципами і нормами СОТ.
3. На конкретному прикладі проаналізуйте економічні ефекти участі країни в угоді GPA.


Рекомендована література
1. UNCITRAL Model Law on Public Procurement [Електронний ресурс] // United Nations. – 2014. – Режим доступу до ресурсу: https://uncitral.un.org/sites/uncitral.un.org/files/media-documents/uncitral/en/2011-model-law-on-public-procurement-e.pdf.
2. "Public Procurement: Principles, Categories and Methods" - Rhys Morgan (2019)
3. "The Government Contracts Reference Book" - Nash, CCH Editorial Staff (2020).
4. The internationalization of government procurement regulation / Aris Georgopoulos, Bernard Hoekman, Petros C. Mavroidis (eds.)
5. Robert D. Anderson, Anna Caroline Müller. The WTO Agreement on Government Procurement: An Analysis and Appraisal

ТЕМА 3. ПУБЛІЧНІ ЗАКУПІВЛІ В КРАЇНАХ ЄС

Лекція 3. Публічні закупівлі в країнах ЄС (2 год).
1. Основні цілі здійснення політики держакупівель в країнах ЄС.
2. Моделі організації держзакупівель в ЄС.
3. Практичні моменти тендерних процедур в країнах ЄС.


Семінар 2. Особливості здійснення процесу публічних закупівель в міжнародній комерції в Європейському Союзі (2 год.)
1. Нормативно-правове регулювання процедур здійснення публічних закупівель в міжнародній комерції ЄС. Директиви ЄС 2014/24/ЄС і 89/665/ЄС. 
2. Процедури закупівель, що застосовуються в Європейському Союзі, і як вони відрізняються одна від одної (на прикладі конкретних країн ЄС).
3. Особливості застосування електронних засобів комунікації та електронного аукціону в публічних закупівлях.
4. Етапи здійснення процедур публічних закупівель в країнах ЄС.
5. Норми ЄС щодо соціальних та екологічних аспектів у публічних закупівлях.
6. Адаптація українського законодавства про публічні закупівлі до права ЄС як стратегія розвитку публічних закупівель в Україні. 


Самостійна робота (10 год).
1. Вимоги щодо документації публічних закупівель в ЄС.
2. Різновиди переговорних процедур в ЄС та в яких випадках вони можуть бути застосовані.
3. Особливості процедури відкритих торгів в ЄС.
4. Особливості процедури конкурентного діалогу в ЄС.
5. Можливості оскарження рішень, пов'язаних з публічними закупівлями, в ЄС

Рекомендована література
1. Public Procurement Law: Damages as an Effective Remedy. Ed. Duncan Fairgrieve and François Lichère. London: Hart Publishing, 2011. 167–184.
2. Arrowsmith S. EU Public Procurement Law / Sue Arrowsmith. // University of Nottingham. – С. 338.
3. Sanchez-Graells, Albert, Public Procurement and the EU Competition Rules, 2nd Edition (November 5, 2014). (Oxford: Hart Publishing, 2015) [ISBN: 9781849466127], Available at SSRN: https://ssrn.com/abstract=2561196
4. Arrowsmith S. Law of Public and Utilities Procurement Volume / Arrowsmith S. // University of Bristol. – 2020. – №3.
5. Jan M. Hebly. European Public Procurement: Legislative History of the 'utilities' Directive : 2004/17/EC / Jan M. Hebly. // 2008.
6. TED (Tenders Electronic Daily) [Електронний ресурс] – Режим доступу до ресурсу: https://ted.europa.eu/TED/main/HomePage.do.
7. eTendering [Електронний ресурс] – Режим доступу до ресурсу: https://etendering.ted.europa.eu.
8. European Single Procurement Document (ESPD) Repository
9. e-CERTIS

ТЕМА 4. ОСОБЛІВОСТІ ОРГАНІЗАЦІЇ РИНКУ ПУБЛІЧНИХ ЗАКУПІВЕЛЬ В США.

Лекція 4. Особливості організації ринку публічних закупівель в США.
1. Риси федеральних закупівель в США - Federal Acquisition Regulations (FAR), 
2. Система публічних закупівель  в США.
3. Організаційна та інформацийна структура ФКС.

Семінар 3. Особливості здійснення процесу публічних закупівель в міжнародній комерції в США (2 год.)
1. Загальна структура та нормативно-правове регулювання публічних закупівель в США.
2. Особливості публічних закупівель в міжнародній комерції США порівняно з внутрішніми публічними закупівлями. 
3. Електронні системи та майданчики проведення публічних закупівлях в США.
4. Можливості для участі малих і середніх підприємств в публічних закупівлях в США. Можливості для участі українських компаній у міжнародних публічних закупівлях США.
5. Основні рекомендації щодо підготовки та подання пропозицій в міжнародних публічних закупівлях США
6. Критерії визначення переможця торгів або аукціону в публічних закупівлях в США.

Самостійна робота (10 год).
1. Основні правила та процедури, які регулюють публічні закупівлі в США.
2. Інструменти та механізми для забезпечення рівних умов для іноземних та внутрішніх учасників в міжнародних публічних закупівлях США.
3. Основні критерії, що використовуються при розгляді заявок на участь в міжнародних публічних закупівлях в США
4. Основні вимоги щодо етики та дотримання антикорупційних стандартів в міжнародних публічних закупівлях США.
5. Механізми для врегулювання скарг і спорів, пов'язаних з публічними закупівлями в США.
6. Виклики та проблеми, з якими стикаються владні органи та учасники публічних закупівель в США.

Рекомендована література
1. "Government Contracts in a Nutshell" - Steven L. Schooner and Christopher R. Yukins (2020)
2. "Public Procurement in the United States: The Federal Level" - John D. Murphy (2019)
3. "Public Procurement: Principles, Categories and Methods" - Rhys Morgan (2019)
4. "The American Public Procurement System: Principles and Practices" - Charles S. McCarry (2018)
5. "The Government Contracts Reference Book" - Nash, CCH Editorial Staff (2020)
6. "The Law of Public and Utilities Procurement" - Sue Arrowsmith and Peter Kunzlik (2016)
7. Defense Logistics Agency (DLA) Internet Bid Board System (DIBBS) [Електронний ресурс] – Режим доступу до ресурсу: https://www.dibbs.bsm.dla.mil/dodwarning.aspx?goto=/.
8. GSA eBuy [Електронний ресурс] – Режим доступу до ресурсу: https://www.ebuy.gsa.gov.
9. Sam.gov [Електронний ресурс] – Режим доступу до ресурсу: https://sam.gov.


ТЕМА 5. ПУБЛІЧНІ ЗАКУПИВЛІ В КНР.

Лекція 5. Публічни закупивли в КНР.
1. Роль ринку публічних закупівель в КНР
2. Політика державних закупівель в КНР.
3. Інструменти і техніка проведення публічних закупівель на ринку КНР.

Семінар 4. Особливості здійснення процесу публічних закупівель в міжнародній комерції в Китаї. (2 год.) 
1. Нормативно-правове регулювання процесу здійснення публічних закупівель в Китаї.
1. Електронні сервіси або механізми підтримки компаній під час здійснення публічних закупівель у Китаї.
1. Етапи та процедура здійснення процесу публічних закупівель в Китаї.
1. Регулювання прав інтелектуальної власності в контрактах про публічні закупівлі в Китаї.
1. Культурні та соціальні аспекти, які компанії повинні враховувати, беручи участь у публічних закупівлях у Китаї.
1. Наведіть приклади успішних проектів публічних закупівель у Китаї та висвітліть фактори, що сприяють їх успіху.

Самостійна робота (10 год).
1. Яким чином Китай збалансовує цілі економічного розвитку зі стійкою та екологічно чистою практикою публічних закупівель?
1. Чи існують спеціалізовані методи або процедури закупівель, унікальні для системи державних закупівель Китаю?
1. Чим процес здійснення публічних закупівель у Китаї відрізняється від США та ЄС?
1. Чи існують певні сектори чи галузі, в яких публічні закупівлі відіграють значну роль у Китаї? Якщо так, то які наслідки для потенційних учасників?

Рекомендована література
1. Arrowsmith S. Public Procurement Law in China: Progress and Challenges / S. Arrowsmith, J. Liu. - 2017.
2. Ferracane M. Public Procurement and the EU-China Relationship / M. Ferracane, S. Inama. - 2018.
3. John J. Q. Li. Public Procurement and Innovation: The Case of China / John J. Q. Li, Jie Shen. - 2017.
4. Li Xiaohong. Public Procurement Law: The Relationship between the WTO GPA and China's Legal System / Li Xiaohong.. – 2013.
5. Peixiang Liu. China's Public Procurement System and Its Challenges / Peixiang Liu, He Cheng. - 2012. 
6. Ren Y. Public Procurement Reforms in China: Issues and Implications / Y. Ren, X. Li. - 2018.
7. Shi J. Government Procurement Law and Regulation in China: A Comparative Analysis / J. Shi, B. Liang. -  2015.
8. Vickers C. Public Procurement in China: A Case Study of Shanghai / Catherine Vickers. - 2009.
9. Yu H. Government Procurement in the WTO and China / H. Yu, W. Heng. - 2013. 
10. Zhang P. Understanding Public Procurement in China: Practices, Challenges, and Innovations / P. Zhang, R. Goel. - 2019.

ТЕМА 6. ПУБЛІЧНІ ЗАКУПІВЛІ В ДІЯЛЬНОСТІ МІЖНАРОДНИХ ОРГАНІЗАЦІЙ.

Лекція 6. Публічні  закупівлі в діяльності міжнародних організацій.
1. Норми и принципи діяльності міжнародних організацій на ринку публічних закупівель.
2. Агенції ООН із публічних закупівель.
3. Публічні закупівлі в діяльності міжнародних фінансових інституцій


Семінар 5. Публічні  закупівлі, реалізовані на багатосторонній основі та за участі міжнародних організацій. (2 год)
1. Основні міжнародні організації, що займаються публічними закупівлями.
2. Принципи та стандарти, що регулюють публічні закупівлі в міжнародних організаціях. Відмінності в регулюванні від національних законодавств.
3. Агенції ООН із публічних закупівель.
4. Політика публічних закупівель міжнародних фінансових установ (Світовий Банк, регіональні банки розвитку).
5. Роль Організації економічного співробітництва та розвитку в системі публічних закупівель в міжнародній комерції.

Самостійна робота (10 год).
1. Роль та відповідальність національних урядів у виконанні зобов'язань, узгоджених у рамках багатосторонніх угод про публічні закупівлі.
2. Винятки або обмеження, які дозволяють країнам-учасницям багатосторонніх угод застосовувати певні національні політики або пріоритети в процесі публічних закупівель.
3. Основні проблеми, що мають вплив на публічні закупівлі в міжнародних організаціях, і шляхи їх вирішення.
4. Перспективи розвитку публічних закупівель у міжнародних організаціях з урахуванням змін в геополітичній та економічній сферах.

Рекомендована література
1. UNCITRAL Model Law on Public Procurement [Електронний ресурс] // United Nations. – 2014. – Режим доступу до ресурсу: https://uncitral.un.org/sites/uncitral.un.org/files/media-documents/uncitral/en/2011-model-law-on-public-procurement-e.pdf.
2. Williams-Elegbe S. Public Procurement and Multilateral Development Banks: Law, Practice and Problems / Sope Williams-Elegbe., 2019. – 344 с. – (1).
3. Peter C.Y. Chow. The Trans-Pacific Partnership and the Path to Free Trade in the Asia-Pacific / Peter C.Y. Chow., 2016. – 320 с. – (Elgar).
4. S.N. Nyeck. Public Procurement Reform and Governance in Africa / S.N. Nyeck., 2016.
5. "Government at a Glance" (OECD)
6. World Bank. The World Bank Global Public Procurement Database. Available at: https://www.worldbank.org/en/topic/governance/brief/global-public-procurement-database
7. The Cusco Declaration of the OECD / DAC Task Force on Procurement: “Strong Procurement Systems for Effective States”. – OECD – 2021
8. Strengthening Institutions to Improve Public Procurement Performance// World Bank – 2010.
9. Procurement Under IBRD Loans and IDA Credits// World Bank. – 2021.

ТЕМА 7. ОРГАНІЗАЦІЯ РИНКУ ПУБЛІЧНИХ ЗАКУПІВЕЛЬ В УКРАЇНІ.

Лекція 7. Організація ринку публічних закупівель в Україні.
0. Особливості механізму тендерних закупівель: допорогові і надпорогові критерії.
0. Риси регулювання ринку публічних закупівель в Україні.
0. Особливості проведення публічних торгів на час військового  стану.
0. Участь українських компаній в міжнародних закупівельних тендерах

Семінар 6. Інституційне регулювання процесу здійснення публічних закупівель в Україні. (1 год)
1. Нормативно-правове регулювання відносин у сфері державних закупівель в Україні
2. Державний нагляд, контроль та координація у сфері закупівель.
3. Тендерний комітет: заснування, функції, члени.
4. Критерії відбору та оцінки пропозицій у процесі публічних закупівель.
5. Базові критерії та вимоги щодо закупівель за напрямками діяльності. Особливості здійснення публічних закупівель в оборонній сфері.
6. Особливості подання та розгляду скарг у сфері публічних закупівель.

Самостійна робота (10 год).
1. Державна політика у сфері закупівель.
2. Правила та обмеження, що стосуються участі в закупівлях для постачальників, які мають конфлікт інтересів.
3. Вимоги, що стосуються документації та звітності під час здійснення публічних закупівель
4. Роль ДКСУ та ДАСУ у процесі публічних закупівель. 
5. Антимонопольний комітет та його роль у сфері закупівель.
6. Санкції передбачені за порушення законодавства про публічні закупівлі в Україні.

Рекомендована література
1. Буряк Я.В. Основні аспекти здійснення державного регулювання у сфері публічних закупівель в Україні /Я.В. Буряк// Проблеми і перспективи розвитку. 2017. - №- С. 55-59. 
2. Закон України "Про електронні документи та електронний документообіг".
3. Закон України від 25.12.2015 № 922-VIII «Про публічні закупівлі» 
4. Наказ Мінекономрозвитку України від 18.03.2016 №473 “Про визначення веб-порталу Уповноваженого органу з питань закупівель у складі електронної системи закупівель та забезпечення його функціонування”
5. Наказ Міністерства розвитку економіки, торгівлі та сільського господарства України від 11.06.2020 № 1082 «Про затвердження Порядку розміщення інформації про публічні закупівлі»
6. Постанова Кабінету Міністрів від 16 грудня 2015 року № 1035 «Про обмеження поставок окремих товарів (робіт, послуг) з тимчасово окупованої території на іншу територію України та/або з іншої території України на тимчасово окуповану територію»
7. Постанова Кабінету Міністрів України від 11 жовтня 2016 року № 710 «Про ефективне використання державних коштів»
8. Постанова Кабінету Міністрів України від 24.02.2016 № 166 «Про затвердження Порядку функціонування електронної системи закупівель та проведення авторизації електронних майданчиків» 
9. Узагальнені роз’яснення Мінекономрозвитку України з питань публічних закупівель.

Семінар 7. Механізм здійснення публічних закупівель в Україні. (1 год)
1. Закупівлі з використанням електронної системи публічних закупівель Prozorro та участь у ній.
2. Процедурні етапи здійснення публічної закупівлі в Україні.
3. Необхідні документи при укладанні договору на публічні закупівлі.
4. Визначення переможця процедури закупівлі. 
5. Укладання, виконання та контроль договорів про закупівлю.
6. Типові порушення та юридична відповідальності у сфері публічних закупівель

Самостійна робота (10 год).
1. Вимоги щодо оголошення про закупівлю та інформація, яка повинна бути вказана в ньому.
2. Підготовка і затвердження річного плану закупівель.
3. Основні критерії відбору учасників закупівлі в Україні.
4. Планування закупівлі та звітність про результати публічних закупівель. 
5. Переваги впровадження електронних систем закупівель, таких як prozorro, в Україні.

Рекомедована література:
1. Prozorro. URL: https://prozorro.gov.ua/
2. Державний комітет статистики України. URL: www.ukrstat.gov.ua
3. Закон України «Про публічні закупівлі» № 922-VIII від 25.12.2015р.
4. Затонацька Т.Г. Інституційне забезпечення публічних закупівель та їх вплив на зростання національної економіки. Фінанси України. 2017. № 4. С. 94-103. 
5. Міністерство фінансів України. URL: http://www.minfin.gov.ua/
6. Міняйло О.І. Сучасний стан та перспективи розвитку електронних державних закупівель в Україні /О.І. Міняйло, А.М. Костенко// Економічний вісник університету
7. Про затвердження Порядку функціонування електронної системи закупівель та проведення авторизації електронних майданчиків. Постанова КМУ № 166 від 24 лютого 2016 р.
8. Розпорядження КМУ № 175-р. від 24 лютого 2016р. «Про Стратегію реформування системи публічних закупівель (“дорожню карту”)»


Індивідуальна робота №1
Здійсніть порівняльний аналіз процесу публічних закупівель в двох країнах з однаковим рівнем розвитку (країни за вибором студента, окрім тих країн, які були розглянуті на заняттях).
Включіть у Вашу аналітичну роботу наступні аспекти: 
1. Нормативно-правове регулювання здійснення процесу публічних закупівель.
2. Учасники здійснення процесу публічних закупівель. Особливості допуску зарубіжних компаній до публічних закупівель.
3. Державні органи, які здіснюють нагляд та контроль за публічними закупівлями.
4. Спеціалізовані методи або процедури закупівель, унікальні для системи державних закупівель обраної країни.
5. Перелік документів, необхідних для участі в процесі публічних закупівель.
6. Етапи здійснення процесу публічних закупівель. 
7. Особливості обрання переможця в процесі публічних закупівель.
8. Механізми для врегулювання скарг і спорів, пов'язаних з публічними закупівлями.
9. Спільні риси та відмінності між країнами в процесі здійснення публічних закупівель.
10. Виклики та проблеми, з якими стикаються владні органи та учасники публічних закупівель.
Обсяг роботи – до 25 сторінок текстового документу + виступ з презентацією на семінарському занятті.

Індивідуальна робота №2
Здійсніть аналіз стратегії компанії участі в міжнародних публічних закупівлях (на конкретному прикладі).
Включіть у Вашу аналітичну роботу наступні аспекти: 
1. З’ясуйте, у яких країнах та в яких проєктах компанія брала участь.
2. Визначте, які саме тендери/проєкти вона виграла чи програла.
3. Опишіть масштаби діяльності (регіони, галузі, обсяги контрактів).
4. Які міжнародні/національні норми регулювали доступ компанії до тендерів?
5. Чи існували обмеження або спеціальні умови для іноземних компаній?
6. Визначте стратегію компанії (наприклад, участь у консорціумах, використання субпідрядників, демпінг цін, інноваційні рішення, локалізація виробництва). Проаналізуйте результати.
7. Порівняйте з іншими компаніями (за можливості).
Обсяг роботи – до 15 сторінок текстового документу.


Питання до контролю
1. Сутність та загальні принципи процесу державних закупівель в міжнародній комерції. 
2. Роль публічних закупівель в економіці країн.
3. Класифікація способів держзакупівлі в міжнародній комерції.
4. Контрактна система публічних закупівель.
5. Інформаційні джерела держзакупівель в міжнародній комерції. 
6. Типовий закон ЮНСІТРАЛ про закупівлі товарів, робіт і послуг.
7. Особливості міжнародних публічних закупівель у секторі послуг.
8. Особливості міжнародних процедур закупівель у багатосторонніх торговельних угодах або угодах про зони вільної торгівлі.
9. Вимоги щодо транснаціональної конкуренції та недискримінації в міжнародних публічних закупівлях.
10. Генезіс Угоди СОТ про державні закупівлі (GPA).
11. Принципи і загальні правила GPA.
12. Потенційні вигоди участі в GPA для країн.
13. Основні цілі здійснення політики держакупівель в країнах ЄС.
14. Нормативно-правове регулювання процедури здійснення публічних закупівель в міжнародній комерції ЄС. Директиви ЄС 2014/24/ЄС і 89/665/ЄС. 
15. Моделі організації держзакупівель в ЄС.
16. Етапи здійснення процедур публічних закупівель в країнах ЄС.
17. Особливості застосування електронних засобів комунікації та електронного аукціону в публічних закупівлях.
18. Норми ЄС щодо соціальних та екологічних аспектів у публічних закупівлях.
19. Адаптація українського законодавства про політики публічних закупівель ЄС.
20. Загальна структура та нормативно-правове регулювання публічних закупівель в США.
21. Риси федеральних закупівель в США (Federal Acquisition Regulations -FAR).
22. Система публічних закупівель  в США.
23. Організаційна та інформаційна структура ФКС.
24. Критерії визначення переможця торгів або аукціону в публічних закупівлях в США.
25. Електронні системи та майданчики проведення публічних закупівлях в США.
26. Можливості для участі малих і середніх підприємств в публічних закупівлях в США. 
27. Роль ринку публічних закупівель в КНР.
28. Нормативно-правове регулювання процесу здійснення публічних закупівель в Китаї.
29. Інструменти і техніка проведення державних закупокна ринку КНР.
30. Електронні сервіси або механізми підтримки компаній під час здійснення публічних закупівель у Китаї.
31. Регулювання прав інтелектуальної власності в контрактах про публічні закупівлі в Китаї.
32. Норми, стандарти і принципи діяльності міжнародних організацій на ринку публічних закупівель.
33. Агенції ООН із публічних закупівель.
34. Публічні закупівлі в діяльності міжнародних фінансових інституцій.
35. Роль Організації економічного співробітництва та розвитку в системі публічних закупівель в міжнародній комерції.
36. Нормативно-правове регулювання відносин у сфері державних закупівель в Україні
37. Державний нагляд, контроль та координація у сфері закупівель.
38. Особливості механізму тендерних закупівель: допорогові і надпорогові критерії.
39. Особливості проведення публічних торгів на час військового  стану.
40. Особливості подання та розгляду скарг у сфері публічних закупівель.
41. Закупівлі з використанням електронної системи публічних закупівель Prozorro та участь у ній.
42. Процедурні етапи здійснення публічної закупівлі в Україні.
43. Необхідні документи при укладанні договору на публічні закупівлі.
44. Визначення переможця процедури закупівлі. 
45. Укладання, виконання та контроль договорів про закупівлю.
46. Типові порушення та юридична відповідальності у сфері публічних закупівель
47. Участь українських компаній в міжнародних закупівельних тендерах
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